Erfolgswirksamkeit der Forderung junger Biotechnologie-Unternehmen
durch Business Inkubatoren (Grinderzentren)

Ein Projekt am Seminar fiir Unternehmensentwicklung und Organisation, WiSo-Fakultit, Universitit zu Koéln

Was wir uns fragen Wer wir sind

1. Welche Leistungen bieten Inkubatoren flr junge Unternehmen (Z6glinge) an?
2. Wie wirken unterschiedliche Leistungen des Inkubators auf den Erfolg der Z6glinge?

B : . . . Prof. Dr. Mark Ebers
3.  Wie wirkt die Interaktion der Zoglinge untereinander auf deren Erfolg?

Dipl.-Kfm. Andreas Bdhringer
Dipl.-Kff. llka Bukowsky
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Welche Grundlage wir verwenden Wie wir vorgehen

* Vorbereitend: bestehende Literatur und eigene Fallstudien
Inkubatorleistungen * Erhebung: Theoriegeleitete, grol3zahlige, quantitative Befragung von Inkubator-

= . ' . und Zoglingsmanagement auf Basis eines strukturierten Fragebogens
E | Materielle Ulnlterstutzung | | Immaterielle l:Jnterstutanl‘ug = Erg’einzend: Auswertung Fachdatenbanken

:3’ Raume Infrastruktur Finanzierung Direkte Leistungen Indirekte Leistungen » Eventuell ergé'mzend: qualitative Fallstudien

o | L | 5 | « Stichprobe: Alle deutschen Biotechnologie-Inkubatoren

E’ ‘ ‘ Beratung Weiterbildung Externe Internes  Offentlich-

"E Gemeinsame |uK-Leistungen Facility Administrative Kooperation/ Netzwerk keitsarbeit

E Einrichtungen Management  Unterstiitzung Netzwerk .

\ Wo wir stehen
Betriebswirtschattliche Technologie- Spezialberatung
Beratung Beratung ~ _
* Abschluss Begrindung des theoretischen Rahmens
” * Operationalisierung der Variablen
E Knowledge Based View ¢ Vorbereitung Fragebogen
a2 * Einwerbung weiterer Mittel
5 Economies of Scale Netzwerkansatze
<
Wo wir gerne Unterstltzung
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= Legitimation
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g « Zugang zu Biotechnologie-Inkubatoren und deren Tragern
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Start-up Erfolg



